Checklist de Clareza

REORGANIZE SUA EMPRESA COM FOCO,

ACAO E OBJETIVIDADE EM 7 DIAS

Um guia simples e direto para empreendedores que querem retomar o
controle, eliminar ruido e voltar a enxergar o que realmente importa.

@FLAVIA.SINGULAR



Apresentacao

Se VOCé sente qQque a8 sua empresa esta
funcionando, mas que tudo parece confuso como

Se a8S pecas Ndo se encaixassem mais...

este guia é pra vocé

Eu sei exatamente como e estar nesse ponto em

qQue é preciso parar, respirar e reorganizar.

Este checklist € uma bussola pratica para te

ajudar a recuperar clareza em apenas 7 dias.



Como usar este checklist

e Reserve 30 a 40 minutos por dia durante
7 dias.
« Siga as etapas em ordem
o uma por dia.
e Responda por escrito:
o clareza vem do papel, nao da

cabeca.

e No final, vocé tera um mapa simples
04 para suas proximas decisoes.



Indice:
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Dia 1 - Clareza de Proposito

Dia 2 - Clareza nos Numeros

Dia 3 - Pesquisa de Mercado

Dia 4 - Conhecendo seu Cliente Ideal

Dia 5 - Anadlise de Resultados e Produtos

Dia 6 - Definindo Prioridades

Dia 7 - Criando a Solucdo: Produto ou Servico
o Plano de Acdo e Proximos Passos

Sessdo Estratégica (opcional)



“Diat

CLAREZA DE PROPOSITO

Objetivo: identificar o proposito real da sua empresa e o
valor que ela entrega hoje.

Perguntas:

« Por que sua empresa continua existindo hoje?
o Qual é a razao de ser dela agora?

e Qual é o principal valor ou beneficio que ela ainda oferece aos
clientes?

« Se vocé tivesse que resumir em uma Unica frase o impacto real
do seu negocio, qual seria?

Mini-acao:

« Escreva suas respostas de forma simples e objetiva.

« Leia em voz alta e veja se faz sentido para vocé e para alguém
de fora da empresa.

« Escreva sua frase de propésito atual e leia em voz alta.
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